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Het assortiment van Bowie Medical op het gebied van cosmetica, salonmeu-

bilair en apparatuur is zeer uitgebreid en divers — en dus bereikbaar voor elk
budget. Toch is het zeker niet zo dat alles maar ‘zomaar’ in huis gehaald wordt
om de schoonheidsspecialist, pedicure of nagelstyliste tevreden te stellen. Elke
stoel en machine wordt uitvoerig (bij de bron) bekeken en getest alvorens
directeur Henk van Hout overgaat tot aankoop. “Wij zijn geen dozenschui-

vers”, geeft Henk aan. “Wij staan voor wat wij verkopen. De term Medical in

de bedrijfsnaam staat er ook niet zonder reden, want wij staan voor klinisch

bewijs van onze apparatuur, met een wetenschappelijke onderbouwing van de
resultaten die behaald kunnen worden met onze producten.”

“Kwaliteit en service zijn voor Bowie
Medical altijd belangrijke pijlers
geweest, maar dit najaar leggen wij
nég meer de nadruk op deze aspec-
ten”, vervolgt Henk. “De afgelopen
vijf jaar is het grootste deel van alle
vernieuwingen binnen de branche
qua beautysystemen afkomstig van
Bowie Medical. Wij zien en merken

dat veel toeleveranciers problemen
hebben met hun continuiteit of zelfs
worden bedreigd in hun voortbe-
staan. Dat gaat vaak ten koste van
de kwaliteit en nog vaker van de ser-
vice. Innovatie blijft belangrijk, maar
wij willen daarnaast dat beauty-
professionals vanwege de kwaliteit
en service voor ons kiezen.”

Kwaliteit en service

Voor zowel het salonmeubilair als
de machines doet Bowie Medical
een beroep op producenten uit
West-Europa en het Verre Oosten.
“Concurrerende leveranciers willen
nog weleens roepen dat er alleen
maar rotzooi uit China komt, maar
dat is onzin. Het gaat er om dat je
weet wat je koopt. Als je de produc-
tie, logistiek en communicatie kunt
beheersen, dan kun je tot een goede
prijs en kwaliteit komen. Er liggen
duidelijke afspraken en we kijken
over hun schouder mee. Dit heeft de
afgelopen jaren geleid tot een uitste-
kende kwaliteit van de producten die
wij in China laten produceren.”

“De markt denkt vaak dat een
nieuw concept ook automatisch een
beproefd concept is”, weet Henk.
“Maar dat kan simpelweg niet.
Innoveren brengt risico’s met zich
mee. Dat laat onverlet dat mensen
er wel altijd vanuit mogen gaan dat
een apparaat doet wat wij beloven.
Om de continuiteit bij haar klan-
ten te kunnen waarborgen beschikt
Bowie Medical over een goede ser-
viceafdeling, met gespecialiseerde
mensen die in geval van nood je
soms al telefonisch kunnen helpen
en die anders een reparatie goed
en snel zullen uitvoeren. In bijna
alle gevallen krijgt men volledige
garantie op de apparaten en het
salonmeubilair.”

Persoonlijk

“Kwaliteit en service hebben wij
uitgeroepen tot belangrijkste the-
ma’s voor dit najaar”, herbevestigt
Henk. “Door veel leveranciers wordt
hierop bezuinigd, terwijl de schoon-
heidsbranche er juist veel behoefte
aan heeft. Bowie Medical staat voor
degelijkheid. Wij doen aan kwali-
teitsbeheersing door controle uit te
oefenen op het productieproces en
we hebben een goede technische
dienst die alle serviceopdrachten
zelf uitvoert. Als er een keer iets
misgaat, kunnen we snel schakelen.”

Henk, en met hem al het perso-
neel van Bowie Medical, staat
voor een persoonlijke aanpak.
“Schoonheidsspecialisten zijn te
allen tijde welkom in onze ruim
opgezette showroom in Oss of ons
opleidingsinstituut in Grave. Hier
kunnen we alle beautysystemen toe-

lichten en uitleggen waarom wij het

beste product tegen een bepaalde
prijs kunnen bieden. Via internet
valt zoiets nooit te realiseren. Niets
kan op tegen persoonlijk contact en
advies! Daar schuilt ook het succes
van Bowie Medical. Veel klanten
komen al jarenlang bij ons.”

Saloninrichting

De vakbeurs Beauty Salon
Dimensions in Utrecht vormt stan-
daard het podium voor tal van intro-
ducties. Op het gebied van salon-
inrichting komt Bowie Medical
met een nieuwe opzet van de sets:
basisapparatuur plus meubilair voor
een complete saloninrichting. “Deze
sets, zoals een starters-set, basis-set
of een luxe set bieden voor elke
praktijksituatie een passende oplos-
sing. We hebben ze in verschillende
prijsniveaus en dus voor elk budget.
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dan de ander. De apparatuur en het
meubilair zijn bij de nieuwe sets nog
beter op elkaar afgestemd. Mensen
moeten denken aan nieuwe behan-
delstoelen, vapozone, tabouretten
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Apparatuur

Inhakend op het succes van het
EasyRent-concept voor de Bowie
IPL — waaraan vaktijdschrift De
BeautySalon in het recente verleden
al redactionele aandacht besteedde
— biedt het bedrijf het IPL-apparaat
voortaan ook voor de verkoop aan.
“Het concept met het huren verloopt
zo goed dat mensen over willen
gaan tot een definitieve aanschaf
van de Bowie IPL. Het apparaat
is bovendien vernieuwd met hand-
stukken met wel 8 verwisselbare
stabiele filters. Zodoende kan de IPL
naast ontharen ook worden gebruikt
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voor acné, couperose en huidverbe-

tering. Het huurbedrag is € 395 per

maand of € 11.500 bij aankoop.

Daarbij mag bij aankoop
het reeds betaalde huurbe-
drag in mindering worden
gebracht. Huur of koop: in
beide gevallen geldt, zoals
bij alle systemen die we bie-
den, dat er een opleiding
gevolgd dient te worden.
Opleidingen zijn altijd bij de
prijs inbegrepen!”

Een andere noviteit die op
de beurs in Utrecht gepresen-
teerd wordt, is de vernieuwde
dermabrasiemachine. De vaculim-
kracht en kristaldosering worden bij
deze nieuwe machine automatisch
op elkaar afgestemd en het geheel is
elektronisch instelbaar. De verhou-
dingen blijven hierdoor voortaan
altijd goed. “Bij veel dermabrasie-
apparaten, zeker de machines die
handmatig apart ingesteld moe-
ten worden, zie je vaak dat 6f de
vaculimkracht 6f de kristaldosering
onjuist is, waardoor het apparaat
onvoldoende of zelfs helemaal niet
werkt. Het resultaat op de huid
is logischerwijs dan ook niet goed
genoeg.”

Behandelingen

Bowie Medical hanteert voor de
treatments van het ‘huismerk” Bruno
Vassari twee concepten: huidver-
zorging (‘om de huid gezond te
houden’) en huidtherapie (‘om de
niet gezonde huid weer gezond te
maken’). Henk: “Dit Spaanse merk
was één van de allereersten met
behandelingen op basis van stam-
cellen en zij komen nu met een
hydraterend concept voor de droge
huid: Aqua Genomics. Dit concept
werpt nieuw licht op hydratatie en
zorgt ervoor dat ook de droge huid
voldoende vocht krijgt toegediend.”

Tot besluit haalt Henk een andere
noviteit aan die veel schoonheids-
specialisten zal aanspreken: Bowie
Mesoporatie. “Dit is echte mesothe-
rapie, maar dan zonder de naalden
en inspuitingen. Naar mijn mening
moet een schoonheidsspecialist ook
geen doktertje willen spelen. De vijf
beschikbare mesococktails worden
op een veilige manier in de huid
gesluisd. Bovendien kan dit voor
de helft van de prijs ten opzichte
van reguliere mesotherapie worden
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gedaan! Mesoporatie is een huidthe-
rapeutisch concept. Mensen volgen
het meestal als onderdeel van een
kuurtraject, bestaande uit een goede
huidanalyse, peeling (met dermabra-
sie) en de mesoporatie, welke aange-
vuld wordt met cosmeceuticals om
het resultaat thuis te optimaliseren
en de huid goed te blijven verzor-
gen. Dit concept kan worden ingezet
bij vlekjes op de huid, om de huid te
liften en uiteraard voor anti-ageing.

Het is zeer effectief. En het grote
voordeel: je hoeft niet te injecteren
om tot dezelfde resultaten als bij
injectables te komen.”

Meer informatie:

Bowie Medical,
tel. 0412-690116,
www.bowiemedical.nl




